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Disrupsi diartikan sebagai suatu era, 
yang mana terjadi perubahan besar-besaran dan inovasi yang

secara fundamental mengakibatkan perubahan pada semua


tatanan, sistem, dan landscape yang ada, 
menjadi cara yang baru.
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SOLVING
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DAN HARI INI KITA

AKAN MEMBAHAS







BAGAIMANA CARA KITA

MENGHADAPI MASALAH ?



PEMASARA BINGGUNG MULAI DARI MANA  ?
BANYAK MASALAH DI KANTOR ?
PENJUALAN SEPI ?
DAN BANYAK MASALAH LAINNYA.



IDENTIFIKASI MASALAH
MENCARI PENYEBABNYA
MENCARI SOLUSI

1.
2.
3.



MENGGUNAKAN METODE
FISHBONE

LEBIH SEDERHANA NYA KONSEP BERPIKIR

MENGIDENTIFIKASI MASALAH :



DIAGRAM FISHBONE

Masalah : yang sering

tejadi Pada UMKM

turunnya daya beli


masyarakat

Sulitn
ya UMKM mengakses


permodalan dan Hukum






hambatan distribusi






sulitnya UMKM m
endapatkan bahan baku
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sulitnya UMKM m
endapatkan bahan baku

catatan keuangan yang tidak standar bank

Belum mempunyai akses keuangan digital

Financial konsumen yang menurun

Pembatasan ruang gerak

Pembatasan mobilitas

Pembatasan supply change karena covid

Armada dan infrastruktur tidak memadai

Hambatan mesin produksi

Supply tidak konsisten

Transform
asi Digital

Kemampuan SDM

Kemampuan Infrastruktur

Keinginan untuk beradaptasi



SETELAH MENGIDENTIFIKASI DAN

MENCARI TAHU PENYEBABNYA
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KEMUDIAN, MENCARI SOLUSI



Begitu banyak masalah yang akan terjadi nanti,
jika kita mampu mengidentifikasi masalah tersebut,

akan memudahkan kita dalam mengambil sebuah

keputusan
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